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Deliverable «G»: 
Strategia e Piano di tutela della IP + Estrapolazione commentata di n. 10 possibili contatti con potenziali partner industriali e/o commerciali – Milestone n. 2


Denominazione Team/Progetto:

____________________________________________

Area prioritaria di Innovazione:

____________________________________________

Città e Provincia di residenza del Capo Team:

____________________________________________

Denominazione Factory di riferimento: 

_____________________________________________

Capo Team: (Nome e Cognome) _________________________________       

Componenti:
1. (Nome Cognome) ______________________________

2. (Nome Cognome) _______________________________ 

3. (Nome Cognome) _______________________________



Eventuale:                                                            Eventuale:               
Logo del Team/Progetto                                     Sito web del Team

1. Individuare gli eventuali asset innovativi: elencare tutte le principali innovazioni e/o risorse, compreso il know-how ed eventuali brand, che il progetto imprenditoriale potrebbe realizzare e/o rendere disponibili entro i primi tre anni dall’eventuale costituzione dell’impresa (max 1.000 caratteri): 
 
a. …………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n. …………………………………………………………………………………………



2. Stabilire le priorità tra le principali innovazioni / risorse elencate al precedente punto 1.: selezionare gli asset da proteggere/valorizzare eventualmente, motivandone le scelte (evidenziare quali sono i fattori-chiave che li riguardano: a. unicità; b. distinguibilità; c. utilizzo specifico; d. possibili alternative sul mercato; e. valore del prodotto)  (max 1.000 caratteri): 
 
a. …………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n. …………………………………………………………………………………………



3. Indicare, per ciascun asset selezionato al precedente punto 2., quali sono i seguenti ambiti della Proprietà Intellettuale da tutelare e/o valorizzare eventualmente:
a. i brevetti per invenzione industriale;
b. le nuove varietà vegetali;
c. i brevetti per modello di utilità;  
d. i marchi d’impresa;
e. i disegni o modelli industriali;
f. il diritto d’Autore;
g. le topografie di prodotti a semiconduttori;
h. le insegne di esercizio;
i. le informazioni aziendali riservate o informazioni confidenziali; 
j. il segreto industriale;
k. le indicazioni geografiche e denominazioni d’origine.

a. …………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n. …………………………………………………………………………………………

4. Definire, per ciascun asset selezionato e indicato al precedente punto 3., qual è l’aspetto dell’invenzione/risorsa che può eventualmente condurre ad un prodotto e/o servizio e/o immagine/organizzazione aziendale dalle maggiori prestazioni/qualità rispetto ad altri/altre già presenti sul mercato, oppure che sia eventualmente in grado di soddisfare un bisogno non ancora espresso o solo parzialmente espresso dal mercato:

a. …………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n. ………………………………………………………………………………………….



5. Definire, per ciascun asset selezionato e indicato al punto 3., quali sono gli aspetti sui quali puntare quando eventualmente si scriverà/predisporrà un brevetto o un altro titolo della Proprietà Intellettuale, oppure quando eventualmente si adotterà un criterio di tutela informale (es.: il segreto industriale):

a. …………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n   ………………………………………………………………………………………….



6. Descrivere, per ciascun asset selezionato e definito al precedente punto 5., qual è il grado di maturità della sua tecnologia/prestazione/efficienza/qualità/immagine e il relativo “time to market”:

a. …………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n   ………………………………………………………………………………………….







7. Descrivere, per ciascun asset selezionato e descritto al precedente punto 6., perché si intende procedere ad ottenere una eventuale privativa attraverso l’acquisizione del titolo di Proprietà Intellettuale (scegliere tra le seguenti motivazioni): 
a. PROTEZIONE;
b. SBARRAMENTO;
c. SCAMBIO;
d. REPUTAZIONE;
e. BUSINESS (LICENSING),
o, invece, eventualmente adottare i seguenti criteri informali di tutela:
a. SEGRETO INDUSTRIALE;
b. VELOCITA’ DEL “TIME TO MARKET” RELATIVA ALLE INNOVAZIONI;
c. COMPLEMENTARIETA’ NEL PROCESSO PRODUTTIVO E NELL’OFFERTA DI PRODOTTI/SERVIZI.

a	…………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n   ………………………………………………………………………………………….


8. Descrivere, per ciascun asset selezionato e descritto al precedente punto 7., come acquisire gli eventuali brevetti o gli altri titoli della Proprietà Intellettuale (illustrare come eventualmente si approcceranno le seguenti modalità d’azione): 
a. ricerche di anteriorità;
b. utilizzo di consulenti o esperti in PI o dei servizi disponibili presso Università/EPR/Centri di Ricerca/Soggetti Intermediari della Conoscenza e dell’Innovazione/enti pubblici o misti;
c. utilizzo del metodo “lean startup” (domande di brevetto e/o di registrazione provvisorie/preliminari soggette a successiva convalida. Ad es.: presso l’EPO o PCT) come PRIMO DEPOSITO o PRIMA REGISTRAZIONE del titolo di PI,
o, invece, come eventualmente gestire i seguenti criteri informali di tutela:
d. SEGRETO INDUSTRIALE;
e. VELOCITA’ DEL “TIME TO MARKET” RELATIVA ALLE INNOVAZIONI;
f. COMPLEMENTARIETA’ NEL PROCESSO PRODUTTIVO E NELL’OFFERTA DI PRODOTTI/SERVIZI.

a	…………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n   ………………………………………………………………………………………….







9. Descrivere, per ciascun asset selezionato e descritto al precedente punto 8. (su cui sarà eventualmente acquisito un titolo della PI), dove depositare/registrare i brevetti o gli altri titoli della Proprietà Intellettuale: 
a. indicare i Paesi in cui depositare e/o registrare il brevetto o altro titolo della PI e descriverne le motivazioni;
b. rappresentare i costi stimati da sostenere dalla fase di predisposizione della domanda/registrazione fino alla fase di concessione del titolo (costi di: consulenza; deposito; concessione; mantenimento), almeno per i primi tre anni dall’acquisizione del titolo nei Paesi indicati al precedente punto a.;
c. rappresentare i ricavi stimati derivanti dal deposito/registrazione del titolo di PI nei Paesi indicati al punto a., almeno per un triennio dalla prima generazione di ricavi;
d. illustrare l’eventuale strategia di estensione/nazionalizzazione del titolo di PI, a seguito del primo deposito/registrazione, e le relative motivazioni (1. l’aspettativa di guadagni e di proventi dal licensing; 2. la necessità di bloccare i concorrenti; 3. la copertura protettiva);
e. stimare e quantificare i costi e i ricavi che scaturirebbero dalla strategia di estensione/nazionalizzazione descritta al precedente punto d., almeno per i primi tre anni dall’estensione/nazionalizzazione del titolo di PI;
f. quantificare il ritorno dell’investimento dato dall’estensione/nazionalizzazione del titolo di PI, almeno per un triennio dalla prima generazione di ricavi.


a	…………………………………………………………………………………………

b. …………………………………………………………………………………………

c. …………………………………………………………………………………………

n   ………………………………………………………………………………………….


10. Descrivere, se si intende attuarla, la propria strategia di minimizzazione dei rischi di contraffazione (illustrare come eventualmente si approcceranno le seguenti modalità d’azione entro i primi tre anni dall’eventuale costituzione dell’impresa): 
a. valutare se la costituenda impresa detiene i diritti sulle invenzioni (verificare le collaborazioni con altre imprese e/o consulenti tecnici); 
b. monitorare i brevetti dei concorrenti con procedure ben definite (da pianificare eventualmente con esperti del settore); 
c. fronteggiare la Proprietà Intellettuale dei propri concorrenti (instaurando, per esempio, opposizioni alla concessione dei brevetti oppure negoziando licenze o anche cercando di realizzare soluzioni tecniche alternative). 











11. Estrapolare n. 10 contatti di potenziali partner industriali e/o commerciali utili ai fini dell’eventuale costituzione e successivo sviluppo dell’impresa. Per ciascun contatto, motivarne la scelta: 

1 …………………………………………………………………………………………
2 …………………………………………………………………………………………
3 …………………………………………………………………………………………
4 …………………………………………………………………………………………
5 …………………………………………………………………………………………
6 …………………………………………………………………………………………
7 …………………………………………………………………………………………
8 …………………………………………………………………………………………
9 …………………………………………………………………………………………
10 …………………………………………………………………………………………
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